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Gutes Geschaftsmodell
fur Mittelstand

Franchise ist langst nicht mehr

nur etwas fiir groBe Unternehmen
oder Konzerne. Mittlerweile

hat auch der Mittelstand das
Geschaftsmodell fiir sich entdeckt,
um eine moglichst risikoarme

und erfolgreiche Expansion zu
realisieren. Neben dem geringen
unternehmerischen Risiko gibt es
noch viele weitere Vorteile fiir die
mittelstindische Wirtschaft.

hristian Becker berat und unter-

stltzt mit seinem Team von Ar-

temis Franchise Unternehmen,
die sich Uber Franchise erweitern wol-
len, die mit einer guten Geschafts-
idee mehrere Standorte er6ffnen und
wachsen wollen. ,Zwischen 90 und
95 Prozent meiner Kunden sind Mit-
telstand”, sagt er. Erfolgreich hat er
schon Unternehmen unterschiedlichs-
ter Branchen zur Expansion verholfen.
Dass man mit einem gut gehenden Gas-
trobetrieb Uber Franchise wachsen kann,
mag kaum jemanden Uberraschen. Aber
es ist auch ein Hypnose Coaching dabei,
ein Rad- und Reifenlogistiker, ein Gut-
achterbetrieb oder eine Personalbera-
tung. ,Es gibt eigentlich keine Branche,
fir die das generell nicht geeignet ist”,
sagt er.

Und das Geschaft boomt in Deutschland.
Mittlerweile machen 190.000 Franchise-
Betriebe in Deutschland einen Jahres-
umsatz von 147 Milliarden Euro und be-
schaftigen etwa 831.000 Mitarbeitende.
Far Unternehmerinnen und Unterneh-
mer hat das Modell viele Vorteile: , Es ist
ein reduziertes Risiko, mit Franchise zu
wachsen, da die Franchisepartner ihre
Standorte selbst finanzieren”, so Becker.
AuBerdem sind viele Geschaftsprozesse
und Strukturen zentral organisiert und
das macht die Betriebe krisenfester und
resilienter. ,, Das betrifft zum Beispiel das
Wissensmanagement, Schulungssyste-
me, Marketinginstrumente. Hierbei ist

auch die Digitalisierung ein Treiber, denn
mit smarten Tools, mit Apps und E-Lear-
ning ist der Aufwand geringer, um ein
Unternehmen fur eine Expansion mit
Franchise fit zu machen.”

Beckers Beratungsunternehmen macht
auf der einen Seite Unternehmerinnen
und Unternehmer zu Franchisegebern,
lasst zum Beispiel von einem Anwalt die
entsprechenden Vertrage erstellen, auf
der anderen Seite sucht er aber mit sei-
nem Team auf Wunsch auch geeignete
Franchisepartner. Die sind dann als Li-
zenznehmer Uber den Vertrag verpflich-
tet, die erfolgreiche Geschaftsidee im
Sinne des Franchisegebers umzusetzen.
S0 ist nicht nur die finanzielle Seite mit
weniger Risiko belastet, sondern auch die

Christian Becker

Geschaftsfuhrender
Gesellschafter

Gefahr, dass das erfolgreiche Geschafts-
modell am neuen Standort nicht umge-
setzt wird, sinkt erheblich. Wer also mit
einer guten Idee schon erfolgreich auf
dem Markt ist und sich vorstellen kann,
diese auch an einem anderen Standort
zu verwirklichen, sollte sich Uber Fran-
chise einmal Gedanken machen.”
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